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Soluciones electronicas ‘llave en mano’

Diseiio de placas en el taller de Prodimar.

Prodimar lleva casi veinte afos desarro-
llando soluciones electronicas, comple-
mentadas con software informético, desti-
nadas a hacerle mas facil el trabajo a sus
clientes. A lo largo de su trayectoria, Prodi-
mar ha ejecutado con éxito cientos de pro-
yectos, aportando a su clientela soluciones
‘llave en mano’ tan dispares como termina-
les portatiles de captura de datos, contado-
res electronicos de agua, sistemas de su-
ministro prepago en puertos comerciales,
controladores de ubicacion en almacenes
o equipos de interface y comunicaciones
por linea telefénica, radiofrecuencia y
GSM, entre muchas otras. Aunque sus co-
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mienzos estuvieron ligados a una conocida
multinacional gallega del sector textil, que
siempre ha apostado firmemente por su
tecnologia, Prodimar trabaja hoy para em-
presas de casi todos los sectores: textil,
metalurgico, alimentario, maderero, logisti-
ca, distribucion o actividades portuarias,
prestando servicios de consultoria a medi-
da y ofreciendo una gama propia de pro-
ductos de captura de datos (data collec-
tion). Aunque las empresas siguen consti-
tuyendo sus principales clientes objetivo,
Prodimar ha iniciado recientemente su pri-
mera incursion en el mercado de gran con-

sumo a través de la domética.
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ACTIVIDAD:

Desarrollo de soluciones electronicas

complementadas con software informatico

PRODUCTOS:

Terminales portatiles
para captura de datos
Terminal Industrial de Mano (TIM)
Soluciones de domética
Consultoria a medida

CLIENTES OBJETIVO:

Empresas de los sectores
industrial y de servicios
Clientes particulares

FACTURACION:

3 millones de euros

PLANTILLA:

10 trabajadores

La microelectrénica obliga a la utilizacion de

I microscopios como el de la imagen. I

Empresas de Alto Rendimiento



Uno de los ingenieros de la empresa, en plena tarea.

Proximidad como
‘arma’ contra la
competencia externa

China y el mercado asiatico suponen, sin
duda, una fuerte competencia para Occi-
dente en el ambito de la electrénica y la in-
formatica. Prodimar, sin embargo, no teme
esta competencia que, en opinién de su
Gerente, “afecta sobre todo a fabricantes y
montadores”. “En ingenieria, -aiade- y so-
bre todo en el sector industrial de captura
de datos, no nos esta afectando demasia-
do porque, a la hora de desarrollar un pro-
ducto o un proyecto, la proximidad al clien-
te, fisica e idiomatica, influye mucho”.
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Factores clave

B Empresa con gran capacidad
tecnolégica e intelectual

B Know how muy especializado

M Desarrollo de soluciones a la
medida de las necesidades de
los clientes

I —

——— DISENOS ELECTRON. INFORMAT. PRODIMAR, SL

ARDAN (\zEV

FRANCA DE VIGO

JAVIER MARQUE / Gerente

“Estamos capacitados para
desarrollar cualquier tipo de
producto electrénico”

En un érea de actividad como la ingenieria
electrénica es fundamental contar con los me-
jores equipos humanos y técnicos. En este
sentido, Prodimar se caracteriza por la gran
formacion y capacidad intelectual de su plan-
tilla y por su nivel tecnoldgico de vanguardia,
fruto de poseer un
centro de Investiga-
cion, Desarrollo e In-
novacion (I+D+i) de
altas prestaciones.
Segun Javier Mar-
que, Gerente de Pro-
dimar, la compaiia
esta “capacitada pa-
ra desarrollar cual-
quier tipo de produc-
to electronico”, ca-
pacidad que, sin em-
bargo, es necesario
alimentar constante-
mente. En este sentido, Marque sefiala que
“seguimos equipandonos y, de hecho, todos
los afios hay que hacer una inversion fuerte en
equipos de laboratorio”.

A diferencia de lo que ocurre en el area de
1+D+i, Prodimar no ha realizado hasta la fe-
cha una politica de marketing especialmente
activa, aunque entre sus
planes de futuro se en-
cuentra hacerlo, con el fin
de impulsar comercial-
mente su gama de productos propios, entre
los que destacan los Terminables Vestibles
(Terves). Se trata de un terminal portatil para
capturar, transmitir y/o editar datos que per-
mite efectuar numerosas tareas, como el in-
ventario de una tienda, comprobar el precio
de cada producto o dar entrada o salida a
mercancia, entre otras muchas. En la actuali-
dad, Prodimar trabaja, entre otras lineas de

Javier Marque, en las nuevas oficinas ubicadas en el
Edificio de Torre de Cristal de A Corunia.

“El data collection
es un sector en alza”

desarrollo, en “una version de 32 bits del Ter-
minal Vestible y también en una nueva ver-
sion del Terminal Industrial de Mano (TIM)
que en aplicaciones de bajo nivel va a ser co-
mo un PDA adaptado a la mano”.

Asimismo, Prodimar ha introducido en el mer-
cado su primer pro-
ducto de consumo,
relacionado con el
mundo de la domé-
tica. Es la primera
incursion de la em-
presa en este ambi-
to y sus esfuerzos
se han concentrado
en que sea “un pro-
ducto instalable en
cualquier domicilio
y con funciones ba-
sicas”. Se trata fun-
damentalmente de
un monitor de red eléctrica que avisa al propie-
tario de la casa de posibles cortes de luzy que
también permite controlar cargas eléctricas.
Ademas del desarrollo de estos y otros pro-
ductos, entre los planes de futuro de la com-
paiiia se encuentra incrementar su presencia
comercial en Madrid y Barcelona, con el “fin
de captar mas clientela de
ingenieria electronica, ya
que la presencia técnica
se va a mantener en Gali-
cia”. Marque aiiade que en la actualidad Pro-
dimar distribuye sus productos estandar en
ambas ciudades, “pero lo que no se vende es
ingenieria, y es precisamente la linea que
queremos seguir alli”. La firma seguira traba-
jando también en el ambito del data collec-
tion, que ha sido su principal linea de trabajo
hasta la fecha y que, ademas, “es un sector
en alza”, concluye Marque.
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